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05/3月期決算の概要

（4ヶ月決算）

売上高は公表通りであったが、営業利益、経常利益とも大幅に超えた

営業利益率、経常利益率、当期純利益率とも過去最高となった



売上高、営業利益、営業利益率の推移（連結）
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売上高 営業利益 営業利益率
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部門別売上高（連結）
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（億円）
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事業部門別販売比率の推移（連結）
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システムサービス システムソリューション システム機器・通信機器関連
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業種別売上構成（単体）
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松下電工含む

建設 0.0%
金融・保険 4.0%
流通 5.4%
通信 2.5%
運輸 1.8%

電力・ガス 0.0%
不動産 0.8%

サービス 12.5%その他 2.0% 官公庁・各種団体 0.4%

松下電工以外

製造業 44.5%

建設 0.1%
流通 10.2%

通信 4.7%
運輸 3.3%

電力・ガス 0.0%

不動産 1.6%

サービス 23.5%

その他 3.8%
官公庁・各種団体 0.7%

製造業 70.5%

松下電工 46.8%

松下電工以外 23.7%

金融・保険 7.5%
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05/3月期決算総括【重点ソリューション】
◆シンクライアントソリューション

シンクライアントの先駆者ならではの豊富な実績とノウハウ・技術力でシンクライアントの先駆者ならではの豊富な実績とノウハウ・技術力で

お客様のニーズに最適なシンクライアントソリューションをご提案できますお客様のニーズに最適なシンクライアントソリューションをご提案できます

スペックと汎用性の相関図スペックと汎用性の相関図
スペック高

汎用性高

ＷＢＴ

ＶＩＤ

ＬＡＮ-PC

XPe

Mobile PC
ディスクレスＰＣ

従来のＰＣゾーン

Desk Wave
For PC
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05/3月期決算総括【重点ソリューション】
◆シンクライアントソリューション

WBT ： Windows CE Based terminal

VID ： Virtual Image Distributor

専用のディスクレスＰＣ上でＯＳを
ネットワークブートし、Windowsや
ＬｉｎｕｘをＰＣ同様に動作させる。
ＤＥＬＬ・ＮＥＣも参戦

LAN-PC

既設のＰＣをネットワークブートし、ディスクレスＰＣ

のように、Windowsを動作させる。（ソフトVID）
ＶＩＤより低コストで実現できる。

ＯＳにXPの必要な機能だけに
絞り込んだＭＳ－ＸＰ Embedded
搭載。

ＷＥＢ端末に最適。

【Mobile型】通常のＰＣからディスクをはずし、
ﾓﾃﾞﾑを組み込んだﾓﾃﾞﾙ

ディスクレスＰＣ （予定）

【オフィス一般向け】

オフィス向けに通常のＰＣからディスクをはず

したモデル。

ＩＣカードによる認証ログ
イン機能を付加し、
セキュリティと利便性を
高めたオリジナルモデル
「ＤｅｓｋＷａｖｅ」も用意。

用途：受付用タッチパネル

用途：モバイル端末

用途：社員用のセキュアPCとして

用途：大学、CAD専用端末

用途：使用ソフトを制限したい派遣社員向け

用途：小中校向け

ＸＰｅ搭載

DeskWave for PC

低スペックＰＣをDeskWave化
するソフト。ICカード使用で、
DeskWaveと同等の機能を
付加できる。

用途：低スペックPCの活用

豊富な品揃え豊富な品揃え
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05/3月期決算総括【重点ソリューション】

◆シンクライアントソリューション

〔05/3月期実績〕
シンクライアント先駆者の優位性を発揮

文教、自治体・公共の年度末集中

２９案件文 教

大学を中心に高校、中学校、小学校まで

ｆor 
PC

２案件自治体・公共

既導入自治体（和歌山県、津市）への追加受注・保守

７０案件一 般

セキュリティ対策として注目度アップ



10

◆流通向けソリューション 〔MetaForce〕
05/3月期
実績

累計 受注・内示

ＥＲＰ版 ２社 １８社 ８社

ＡＳＰ版(PLANET) ３社 ９社 ５社

05/3月期決算総括【重点ソリューション】

Ｗｅｂ－ＥＤＩ

当社ネットワーク基盤

多
様
な
連
携
イ
ン
タ
ー
フ
ェ
ー
ス

ホスト
コンピュータ

仕入先

多
彩
な
デ
ー
タ

連
携

販売管理システム

受注／発注

売上／仕入／在庫

売掛／請求／回収／買掛

など拡張性のある

３階層構造

拡張性のある

３階層構造３階層構造

発注データ

リアル会話

得意先

インターネット経由で

自動入庫
仕入照合ﾃﾞｰﾀ受信

インターネット
モバイル

ＦＡＸ

モバイルで
見積

各種問合せ
注文入力

営業社員など

インターネット

インターネットからから

注文入力、在庫照会

納品・請求データ送信



05/3月期決算総括【重点ソリューション】
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◆ＥＡＩソリューション

ASTERIA
webMethods

変則期実績

８社（8）

２社（２）

累 積

35社（４４）

8社（9）

()内はライセンス数

Front-endはASTERIA、Back-endはwebMethodsを提案
富士通Shunsakuとの連携アダプタの新発売

ポイント

３社４社７社WebMethods 大規模アプリケーション
データ連携モデル

異種データベース
データ連携モデル

オフィスアプリケーション
フォーマット変換モデル

ASTERIA webMethods
（１）ワークフローからバックエンドへの連携 （１）従来の業務システムとＥＲＰパッケージの統合

（２）NOTES、EXCEL、PDFを利用したシステム連携 （２）国内、海外、関連会社間でグローバルな業務統合

（３）システム移行時のデータ変換処理作成 （３）メインフレームとのデータ統合

それぞれの得意な分野

600600万円万円 ～～ 2,0002,000万円万円 ～～ 6,0006,000万円万円 ～～



05/3月期決算総括【トピックス】
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◆インフォテリア株式会社

当社EAIビジネスの主要製品 「Asteria」の開発元。当社EAIビジネスの主要製品 「Asteria」の開発元。
“技術”に

特化した企業

日本初のXML専業ソフトウェアメーカー
業界毎のXML標準化に関与



05/3月期決算総括【トピックス】
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◆新商品

『ASTERIA版 Shunsaku Adapter』 発売 〔2004/12〕

※「Shunsaku」は、富士通が開発した高速検索SIGMAエンジンを搭載した膨大な量の
情報を瞬時に検索することができる高速検索ツールです。

ASTERIAASTERIA版版 ShunsakuShunsaku AdapterAdapter』』で、みんながリアルタイムにデータを活用できる！で、みんながリアルタイムにデータを活用できる！

①「ASTERIA」が、各種形式のデータ（RDB、CSV、Notes、XMLなど）を、Shunsakuデータに変換します。

②ユーザは、「ASTERIA版 Shunsaku Adapter」を介して、「Shunsaku」内の情報をWebブラウザで検索します。

③検索結果は、Webブラウザで見るだけでなく、「ASTERIA」がExcelやPDF形式の帳票に変換・加工し、
加工した帳票をメールに添付して自動配信したり、検索結果画面からダウンロードすることができます。



05/3月期決算総括【トピックス】
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◆新商品

『ASTERIA版 AIM Adapter』 開発・発売予定
富士通メインフレームとオープン系システムの柔軟な接続を実現富士通メインフレームとオープン系システムの柔軟な接続を実現

フロー
AIM
アダプタ

フローエンジン

AIM
アダプタ

業務
アプリケーション

AIM

富士通メインフレーム

TCP/IP

リアルタイム連携

ASTERIAサーバ

インターネット接続PC

企
業
内

オ
ー
プ
ン
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク

Webサーバ

メインフレーム

連
携
ソ
フ
ト

EAI
メインフレーム上の既存システムの

レガシーマイグレーションの

一手段として有効

ASTERIA



05/3月期決算総括【トピックス】
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◆情報セキュリティマネジメント

IDCサービスで国際規格「BS7799」と「ISMS」の認証を同時取得
※組織の情報セキュリティマネジメントシステムが適切に実施されていることを、
第三者機関が審査・認証する制度で、書類審査と現地調査を経て認証登録されるものです。

登録活動範囲

１．アウトソーシングサービス(ハウジング、ホスティング、メインフレーム・サーバシステム、
サポートセンター)の企画、運用・管理

２．ネットワークソリューション(データ系、音声系、情報通信設備)の企画、運用・管理
３．シンクライアントのインテグレーションと関連商品の販売

４．情報システム機器・ソフトウェアパッケージの調達、販売

５．セキュリティ関連商品の販売

関連事業所

大阪IDC

登録日と有効期限
【参考】 プライバシーマーク取得 2002/12

登録日 ：2005年3月25日
有効期限：2008年3月24日(3年間) 
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０６/３月期の計画０６/３月期の計画



06/3月期 事業計画

17

（百万円） 04/11月期 06/3月期計画 04/11月期比（％） 対売上比（％）

連 結 42,108

41,260

3,717

3,716

3,685

3,710

2,107

2,132

45,500 108.1

連 結 4,000 107.6 8.8
営業利益

単 体 4,000 107.6

売上高
107.9

108.6

107.8

109.2

9.0

107.9

単 体 44,500

連 結 4,000 8.8

単 体 4,000 9.0

単 体 2,300 5.2

経常利益

連 結 2,300 5.1
当期純利益



売上高、営業利益、営業利益率の推移（連結）
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売上高 営業利益 営業利益率
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2003年11月期 2004年11月期 2005年3月期 2006年3月期
（計画）

7.6％

8.8％

9.6％

8.8％

363

421

138

455

27

37

13

40

4ヶ月決算
（2004/12～2005/3）



営業戦略
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高付加価値サービスの提案へ

シンクライアントソリューション
ＥＡＩソリューション
流通ソリューション
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営業戦略

高付加価値サービスの提案へ

新たなソリューションとして展開

CRMソリューション
コールセンターシステム「おてがるコールセンター」の簡易版発売

データベース検索「Harvest」 に簡易版（Personal）を新規投入

住宅ソリューション
建設業向けソリューションの充実

ＣＳＲソリューション
単品提案からソリューション提案へ

みまもりソリューション
サービスメニューの拡充と市場の開拓
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営業戦略

CRMソリューション

お客様
ＣＣ ＲＲ ＭＭ コーポレートコーポレート

Ｅａｓｙホームページ

Ｅａｓｙ－Ｊｏｉｎｔ

ホームページ制作

コンテンツ制作

人事給与人事給与
パッケージパッケージ

連

携

会会 計計
パッケージパッケージ

購入購入
検討検討

購入購入

ｱﾌﾀｰｱﾌﾀｰ
ｻｰﾋﾞｽｻｰﾋﾞｽ

お客様接点お客様接点

企業HP

ショウ
ルーム

販売店
営業所
（受注窓口）

サービス
部門

（修理・点検）

イベント
ＤＭ
ＣＭ

相談
センタ

ｅラーニングｅラーニング

販売管理
MetaForce

工事件名管理
工事会計

流通
・
建設

ソリューション

流通
・
建設

ソリューション

連携

PDAソリューション
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営業戦略

住宅ソリューション

建てルック

工事店・工務店お施主様 Webサーバ

画像登録画像閲覧

提
案

設
計

積
算

原
価

写
真
管
理

実
行
予
算

発
注
管
理

請
求

建てルック

パ
ッ
ケ
ー
ジ
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン

Ｗ
ｅ
ｂ

（
Ａ
Ｓ
Ｐ
）

C
R
A
F
T
-
L
i
g
h
t

実
行
予
算
オ
プ
シ
ョ
ン

こうじ
やさん２

二の丸
実行予算・発注管理オプション

二の丸

二の丸
請求管理オプション

本 丸
CRAFT
-Light

CRAFT
-PRO

CRAFT
-CAD

CADEWA
Evolution 単線

CADEWA
Evolution Jr.

CADEWA
Evolution

プランドットカムカム

ICカードを活用した施工現場労務管理システム

施
工
管
理

現 場 名 人

廃
棄
物

建設マニフェスト
情報システム

リニューアル計画中新商品として開発・検討中（個別ソリューションとしては提案可能です）

施工現場工程管理
施工原価管理
システム

現場件名検索
システム

現場案内図
システム

車両管理
システム

小 規 模 大
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ス
テ
ー
ク
ホ
ル
ダ
ー

ス
テ
ー
ク
ホ
ル
ダ
ー

ス
テ
ー
ク
ホ
ル
ダ
ー

ス
テ
ー
ク
ホ
ル
ダ
ー

投資家投資家

消費者・地域消費者・地域
従業員従業員

調達先調達先政府・行政政府・行政

■お客様視点
■顧客の要望・苦情への対応
■顧客の個人情報の適正管理

・おてがるコールセンター
・修理サービス支援システム

Ｅラーニング ・個人情報保護研修 Ｅラーニング・コンプライアンス研修

廃棄物管理システム

■法令遵守の周知徹底
■社員・トップとのｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝ

■コンプライアンス
■法令遵守
■社会的規範

爽快事務局
Ｅ調達
・間接材、直接材 ・ＥＡＩ(ASTERA)

セキュリティ
・ｼﾝｸﾗｲｱﾝﾄ ・ONMITSUⅡ
・SSL-VPN ・ﾛｹ探 ( 位置探索S )

Ｉ Ｄ Ｃ （ｲﾝﾀｰﾈｯﾄﾃﾞｰﾀｾﾝﾀｰｻｰﾋﾞｽ）

ステークホルダーステークホルダー

C S R サイト公開（コンテンツ制作）

文書管理システム

車両管理システム
環 境環 境

Ｅラーニング ・ＣＳ研修

情報ｾｷｭﾘﾃｨ情報ｾｷｭﾘﾃｨ データベース
・HARVEST
（ｾｷｭﾘﾃｨ強化版）■災害対策（安全・安心）

情報漏洩対策

■環境への対応

■省エネ対策LOCO ﾅﾋﾞ ( 車両位置情報 )

■開かれた株主総会 ＩＲ活動
■コーポレートガバナンス

、

コンプライアンス
担当部門

品質・環境担当部門

製造担当部門

人事担当部門

営業担当部門

お客様相談センター
修理サービスセンター

ＣＲＭ

企業企業

■電子調達
公正・公明・公平

■グリーン調達

営業戦略

ＣＳＲソリューション
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営業戦略

みまもりソリューション
サービスメニューの拡充と市場の開拓 従来：位置情報・法人

Locoもび

運送会社

ロケ探

保守
サービス

高齢者

子供

Pushメール

設備エンジニアリング

法人

位置情報

位置情報以外

ロケ探Ｐ
警備
会社

営業

個人



営業戦略
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Locoもび

運送会社

ロケ探

保守
サービス

高齢者

子供

Pushメール
設備、家などのみまもり

設備エンジニアリング

個人 法人

位置情報

位置情報以外

独居老人、ペットのみまもり
塾通いの子供のみまもり
自動車盗難のみまもり

ロケ探Ｐ
警備
会社

みまもりセンター

営業

介護

（医療介護市場への
付加サービス）

従来：位置情報・法人

拡大：位置情報以外・個人

みまもりソリューション
サービスメニューの拡充と市場の開拓
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経営方針

2005年度 経営方針

「安定、安心、安楽」 －CSが決める



付属資料付属資料



会社概要
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会 社 名

会社設立

代 表 者

松下電工インフォメーションシステムズ株式会社

（略称） 松下電工ＩＳ

１９９９年２月２２日

代表取締役社長 濵田 正博

①情報システムに係わるインテグレーション業務全般

②コンピュータシステムの管理・運営

③コンピュータソフトウェアの設計・開発・販売・リース・賃貸

④情報ネットワークサービス及び情報通信機器関連の販売

事業内容

資 本 金 １０．４億円 （２００４年11月末現在）

従業員数 ４２４人 （２００４年11月末現在）



ビジネスモデル
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システム提案システム提案

ソリューション提案ソリューション提案

機器販売・工事機器販売・工事機器販売・工事

１．パソコン、サーバー
通信機器類の販売

２．ネットワーク工事、設備工事

２．システム機器・通信機器関連事業

システムサービス

１．ＡＳＰサービス
２．ネットワークサービス
３．アウトソーシングサービス

システムソリューション

１．ソリューション提案
２．コンサルティング
３．パッケージソフトの開発・販売

システム運用システム運用システム運用

ソリューション販売ソリューション販売ソリューション販売

１．サービスソリューション事業
ソリューションを軸にした事業展開



この資料には、当社の現在の計画や業績見通しなどが含まれております。

それら将来の計画や予想数値などは、現在入手可能な情報をもとに、当社

が計画・予測したものであります。実際の業績などは、今後の様々な条件・

要素によりこの計画などとは異なる場合があり、この資料はその実現を確

約したり、保証するものではございません。

～ お問合せ先 ～

530-0013

大阪市北区茶屋町19-19

アプローズタワー16Ｆ

経営管理部 笛吹、松本

ＴＥＬ 06-6377-0100

う す い
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ご清聴有難うございました
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