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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

2011年3月期第2四半期 業績(累計)

1,130

2,000

1,990

16,500

2011年3月期
第2Q公表計画

79.4%

81.0%

80.0%

91.0%

前年同期比

1,125
1,944
1,906

16,651

2011年3月期
第2Q累計

6.8%
11.7%
11.5%

－

対売上比

2,383営業利益

18,305売上高

2,401経常利益

1,416当期利益

2010年3月期
第2Q累計

単位：百万円

連結

18,305
16,651

2,383 1,906

13.0%
11.5%

売上高 売上高

営業利益 営業利益

2010年3月期 第2Q累計 2011年3月期 第2Q累計2011年3月期 第2Q公表計画

16, 500

1,990

12.1%
売上高

営業利益
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

売上高・営業利益・営業利益率の推移

（営業利益：億円）（売上高：億円）

2010年3月期 2011年3月期2009年3月期2007年3月期 2008年3月期
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12.4%12.5% 12.5% 12.2%
(計画)

373
402

50.1
46.348.7

43.7

13.0％

11.5% 11.5%
12.3%390

44.0
(計画)

360
(計画)

366
11.5％11.9%

179 191 184 183
166

20.5 22.0 22.6 23.8
19.0

中間期では減収・減益も会社計画どおり
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

単位 ： 百万円

【 合 計 】

第4Q

第3Q

第2Q

粗利率

第1Q

(%)

2008年3月期 2009年3月期 2010年3月期 2011年3月期2007年3月期
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売上・粗利率の四半期毎実績推移

連結

7,961 8,226 8,277 8,727

9,944 10,891 10,150 9,577

8,606 8,033 8,270 8,364

13,713 11,914 10,621 9,980

36,000

7,733

20.020.0

40,225 39,066
37,319 36,650

19.719.7
19.419.419.319.318.818.8

8,918

減収が続く中、収益体質は着実に向上
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

連結
単位 ： 百万円

【 システムサービス 】 (%)

2008年3月期 2009年3月期 2010年3月期 2011年3月期2007年3月期
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第4Q

第3Q
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第1Q

売上区分別 売上・粗利率の四半期毎実績推移

5,861 5,940 6,030 5,963

5,867 5,855 5,916 5,809

5,838 5,890 5,882 5,575

5,953 5,977 5,959 5,697

22,600

19.919.9

22.622.6
21.521.5

20.320.3 20.720.7

23,519 23,664 23,788 23,045

5,619

5,552

サービス提供価格の下落継続するも高粗利率は維持
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

単位 ： 百万円

【 システムソリューション 】 (%)

2008年3月期 2009年3月期 2010年3月期 2011年3月期2007年3月期
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752 947 1,039 1,398

1,998
2,747 2,550 2,325

1,459
888 1,191 1,386
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7,600
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18.018.0

15.415.4

20.220.2

18.418.4

7,827
8,349
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6,957

連結

1,026

1,683

徹底したコストの抑制で過去最高の粗利率達成
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

単位 ： 百万円

【 システム機器 ・ 通信機器 】 (%)
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連結

1,348 1,338 1,207 1,365

2,078 2,287
1,683 1,442

1,308 1,254

1,196 1,402

4,142

2,171

1,863
2,436
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1,683

高付加価値商品の販売に特化し高水準の粗利率を維持
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

2008年3月期 2009年3月期 2010年3月期 2011年3月期
（計画）

2011年3月期
（実績）

売
上
高

2007年3月期
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一般会社 パナソニック電工グループ

相手先別売上構成の推移

連結

440202 390390 373373

277277 285285 278278

124 105 95

69.1% 73.0% 74.6%

30.9% 27.0% 25.4%

259259

107

70.7%

29.3%

243243

117

67.5%

32.5%

366366 360360 166166

118118

47

71.2%

28.8%

外販比率の拡大に引き続き注力
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社
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受注残高の推移

連結

前年期末から18%増
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

配当政策

2010年3月期

2011年3月期
予想

配当方針
株主への利益還元は最も重要な課題のひとつ
経営基盤の強化と長期的な事業発展のための内部留保の充実に留意
安定的かつ業績に応じて、積極的に剰余金の配当を実施
年間1株当たり55円配当を安全的に実施
資金状況、財政状況、配当性向等を総合的に勘案し、
可能な限り連結業績に応じて実施

配当性向
26.6%

配当性向
27.0%

５５円
１０円

安 定 配 当
業績連動配当

５５円
１０円

安 定 配 当
業績連動配当
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

配当の推移

０５年
［06/03月期］

０６年
［07/03月期］

０７年
［08/03月期］

０８年
［09/03月期］
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０９年
［10/03月期］

26.6%27.0%19.5% 28.7%24.4%21.1%配当性向

【予想】

１０年
［11/03月期］

増配増配
1010円円

45円
55円

安定配当

55円

業績連動業績連動配当配当
1010円円

安定配当

55円

業績連動業績連動配当配当
1010円円

安定配当

55円

業績連動配当
10円

安定配当

55円

業績連動配当
10円

記念配当記念配当
1010円円

27.5円

5円

中間
32.5円
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２０１１年３月期
第２四半期決算説明会

2010年 10月22日

代表取締役社長 前川 一博

証券コード ４２８３

パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

会社概要

会 社 名

会社設立

代 表 者

事業内容

資 本 金

従業員数

１９９９年２月２２日

代表取締役社長 前川 一博

１０．４億円 （2010年9月末現在）

６４７人 （2010年9月末現在 連結）

①情報システムに係わるインテグレーション業務全般

②コンピュータシステムの管理・運営

③コンピュータソフトウェアの設計・開発・販売・リース・賃貸

④情報ネットワークサービス及び情報通信機器関連の販売

パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

（略称） パナソニック電工ＩＳ
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

ビジネスモデル

※※構成比は構成比は20102010年年33月期月期



All Rights Reserved,Copyright© Panasonic Electric Works Information Systems Co.,Ltd.2010Corporate Sales Solution Division

事業環境事業環境
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

事業環境

■ ＩＴ市場の状況

■ 当社の状況

当社もＩＴ業界全体と同様の傾向

6月時点よりやや悪化も、引き続き大企業の計画が前年比プラス

受注高の回復には予想以上の時間

上期から下期への先送りの影響

上期は下方修正、下期は上方修正

2010年度投資額の前年度比

日銀短観9月調査より

9月時点 上期 下期 6月時点 上期 下期
全産業 +5.6%(↓) +0.7%(↑) +10.9% -3.0%
金融 +8.8%(↓) -1.5%(↑) +19.0% -9.1%
製造 +4.5%(↓) +1.5%(↑) +7.8% -1.0%
非製造 +4.7%(↓) +1.3%(↑) +9.0% -1.1%
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20112011年年33月月 上期の状況上期の状況
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

重点実施事項

重点顧客の深耕重点顧客の深耕

１１ 外販の拡大外販の拡大

経営体質強化経営体質強化

２２

３３

新中期経営計画（2010～2012）の達成に向けて

海外展開に向けた基盤整備

ターゲット企業へのアプローチ強化 新事業・重点事業の選択と集中

技術系ＩＴ分野の深耕IT構造改革加速化に向けた取り組み

構造改革

合理化の徹底

人財育成

品質マインドの醸成

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸｸﾞﾙｰﾌﾟ事業再編ﾊﾟﾅｿﾆｯｸｸﾞﾙｰﾌﾟ事業再編４４

新たなテーマ

情報システムの側面で参画
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

2011年3月期 上半期のトピックス

ビデオ会議ソリューションが好調ビデオ会議ソリューションが好調

シンクライアントソリューションが文教市場で好調シンクライアントソリューションが文教市場で好調

新規主要顧客新規主要顧客 2929社増社増

首都圏営業の強化首都圏営業の強化

導入導入 ７社７社 （提案件数（提案件数 3333社）社）

前年比前年比 77割増割増

東京オフィスをライブショウルームとして活用東京オフィスをライブショウルームとして活用

DaaS：（desktop as a service)クライアントユーザー向けに仮想デスクトップ環境を提供する技術・サービス

新商材も順調に受注新商材も順調に受注
（デスクトップの仮想化：ＤａａＳ、Ｈａｎｄｂｏｏｋ）（デスクトップの仮想化：ＤａａＳ、Ｈａｎｄｂｏｏｋ）

新・東京オフィス開設新・東京オフィス開設 1.51.5倍に拡張倍に拡張
セールス・ＳＥの増強セールス・ＳＥの増強 33月末月末 114114名→名→1010月月 133133名名

〔〔製造業製造業 88社社 サービス業サービス業 99社社 その他その他 1212社社〕〕
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

文教 シンクライアント

シンクライアント案件が大学を中心として文教市場で好調シンクライアント案件が大学を中心として文教市場で好調

20102010年度上期年度上期 受注受注 ２４校２４校

【【学校別学校別】】 大学大学 ２３校２３校
高校高校 １校１校

【【用途別用途別】】 ＰＣﾘﾃﾗｼｰＰＣﾘﾃﾗｼｰ ２３校２３校
図書館図書館 １校１校

コンピュータ教室の
スタンダード

コンピュータ教室の
スタンダード

Citrix XenDesktop Local Streamed Desktops

Ａ教室

Ｂ教室

サーバーでの一括管理サーバーでの一括管理
↓↓

・均一なパソコン環境・均一なパソコン環境
・アップデートやウィルス対策の・アップデートやウィルス対策の
工数大幅削減工数大幅削減
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重点取組みについて重点取組みについて



©2010 Panasonic Electric Works Information Systems Co. ltd.

21

パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販のビジネスモデル

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工

ＩＴ基盤の完璧な構築・運営

► 電工グループの情報化推進
ITガバナンスの受託運営

►ユーザー課題の掘起しと解決
►ＩＴ使いこなし支援

ＩＴコスト削減ソリューション

► ＩＴコストの（直接的な）合理化
・運用コストの合理化
・ＩＴコストの変動費化

► ＩＴ投資による（業務の）合理化
►ハード（商品）からＩＴソリューション

まで、 一気通貫での提供

外 販外 販

・ノウハウ活用
・現場力
・技術を訴求

►大手販売代理店のＩＴ基盤構築・運用

►工事店・工務店への情報ﾈｯﾄﾜｰｸの提供

►製造会社への有効活用支援

外
販

外
販

販売チャネル・製造会社の
業務改革への貢献

各事業のＩＴ

運用に貢献

►環境ビジネスの推進
ﾃﾞｰﾀｾﾝﾀｰ事業者などへの提案など

►個別件名へのソリューション提案
ﾁｹｯﾄ販売管理ｼｽﾃﾑの提供など

電工商品とのシステム連携による
ソリューションビジネスの展開

データセンターソリューション

・・・・・
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販の実績、顧客分析

※ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ＩＳ単体

100.0%2,369

2.5%1,977１百万円未満

9.6%289１百万円超

19.3%78１０百万円超

11.9%14５０百万円超

56.6%11１億円超

売上高
構成比率

顧客数
（社・法人）

１社あたりの売上高

外販売上高別の顧客数

20092009年度年度

外販売上高（連結）外販売上高（連結） 107107億円億円 〔〔売上比率売上比率 29.3%29.3%〕〕
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大 ５つの重点テーマ

新事業・重点事業の選択と集中

5億円

10億円

10億円

5億円

20億円

2012年度

目標

データセンター向け環境監視

大手通信企業・大手Ｓｉｒｅ等で受注

ERP案件受注・導入

大手製造業などに受注・導入

クラウドコンピューティングによる高
品質な仮想化インフラ基盤の提供
サービス順調に受注

基幹系システムにおける分散インフ
ラの標準化を目的とした
クラウド技術推進グループを発足

進捗、トピックス

パナソニック電工との協業5

基幹業務ＳＩ事業4

設計プロセス改革事業3

ＩＴ運用ｻｰﾋﾞｽ事業2

インフラ最適化事業1

テーマ
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

①首都圏での案件創出力強化

東京に開発センター分室を開設東京に開発センター分室を開設 〔〔1010月～月～〕〕

■プリセールスの強化■プリセールスの強化

•• 受注確率の高い既存顧客への対応の充実受注確率の高い既存顧客への対応の充実

→追加件名、新商材の受注→追加件名、新商材の受注

ＳＥの前線化によるプリセールス活動の拡大ＳＥの前線化によるプリセールス活動の拡大
〔〔提案件数提案件数 77割増割増〕〕

•• 基幹システムの新規獲得と継続顧客化基幹システムの新規獲得と継続顧客化

→運用、保守、関連システムの受注→運用、保守、関連システムの受注
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

②売れる商材へのリソース集中

・データセンター活用・データセンター活用
・クライアント仮想化・クライアント仮想化
・インフラ最適化・インフラ最適化
・統合基幹業務パッケージ（・統合基幹業務パッケージ（GRANDITGRANDIT））

受注確率の高い受注確率の高い『『即効商材即効商材』』

強みが活かせる強みが活かせる『『基幹商材基幹商材』』

・ビデオ会議システム・ビデオ会議システム
・システム連携ソリューション（ＡＳＴＥＲＩＡ）・システム連携ソリューション（ＡＳＴＥＲＩＡ）
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

③クライアントのトレンドにあったビジネス展開

ＴＣＯＴＣＯ

コスト削減コスト削減

オフィスオフィス

仮想クライアント仮想クライアント
ＨａｎｄＢｏｏｋＨａｎｄＢｏｏｋ
ＤａａＳＤａａＳ

個人情報保護個人情報保護 ＳＯＸＳＯＸ クラウドクラウド

情報漏えい防止情報漏えい防止 セキュリティ強化セキュリティ強化

オフィス・出張先オフィス・出張先 オフィス・出張先オフィス・出張先 どこでも・いつでもどこでも・いつでも

ＰＣＰＣ oror シンクライアントシンクライアント シンクラで保護シンクラで保護 スマートフォンスマートフォン
ｉＰａｄｉＰａｄ

専用ハード専用ハード 文教ＰＣ教室文教ＰＣ教室
企業のセキュリティ対策企業のセキュリティ対策

容易性・柔軟性容易性・柔軟性

当社の当社の
取組み取組み

利用利用
シーンシーン

狙い狙い

環境環境

ツールツール

シンクライアントの先駆者であり、長年に亘りクライアント事業を推進シンクライアントの先駆者であり、長年に亘りクライアント事業を推進

19901990年代年代 20052005年年 20082008年年 現在現在

DaaS：（desktop as a service)クライアントユーザー向けに仮想デスクトップ環境を提供する技術・サービス

ICカード付

シンクライアント
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

④ユーザー系ＩＴ企業の強みを発揮

基
幹
業
務
系

設計
開発

物流販売製造
アフター
サービス

人事/給与/勤怠 会計

GRANDITGRANDIT

MetaForceMetaForce

現場での豊富な経験･ノウハウを活かし、お客様視点で現場での豊富な経験･ノウハウを活かし、お客様視点で

システム企画から投資効果の刈り取りまで徹底的にサポートシステム企画から投資効果の刈り取りまで徹底的にサポート

基幹業務ＳＩ事業基幹業務ＳＩ事業

GRANDITGRANDIT（統合基幹業務ｼｽﾃﾑ）（統合基幹業務ｼｽﾃﾑ）

MetaForceMetaForce（販売管理ｼｽﾃﾑ）（販売管理ｼｽﾃﾑ）

３社導入推進中、１社受注３社導入推進中、１社受注
６社受注・導入推進中６社受注・導入推進中
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

⑤現場力にフォーカスした事業展開

日刊工業新聞日刊工業新聞
（（2010.6.112010.6.11））

ワークフロー
【総二郎】

Webワークフロー
【MajorFlow】

他社連携機能強化
業務特化アプリケーション

の商品化（切り出し）

購買

ソフトメーカ
ハードメーカ

グループウェア連携
NotesDomino

経理

人事

販売

勤務

文書管理

グループウェア連携
サイボウズ
デスクネッツ

ERP連携
OBC勘定奉行

PCA会計

【MajorFlow Keihi】
（経費精算特化ソフト）

【MajorFlow 勤務管理】
（勤怠管理ソフト）

15年前15年前 5年前5年前 現在現在 3年後3年後

Notes/DominoNotes/Domino WebシステムWebシステム
他社システム連携
業務特化システム

他社システム連携
業務特化システム

統合業務支援
制御設備支援

ソリューション＆スイート

統合業務支援
制御設備支援

ソリューション＆スイート

Ｂｕｓｉｎｅｓｓ Ｆｒｏｎｔ Ｓｕｉｔｅ

ワークフロー
ソフトウェア

国内シェアＮｏ.１
を目指し収益拡大

ワークフローワークフロー
ソフトウェアソフトウェア

国内シェアＮｏ国内シェアＮｏ..１１
を目指し収益拡大を目指し収益拡大

【商品展開構想】

※記載の、各会社名、各製品名は、各社の商標または登録商標です。＊１出典：富士キメラ総研 ２０１０パッケージソリューション・マーケティング便覧

＊１2009年度実績

ワークフロー 第３位
『MajorFlow』『総二郎』納入実績（累計）

【導入企業数】 約550社
【導入数】 約36万ライセンス

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工
ネットソリューションズ
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

⑥ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工との協業
• 「新結合」によるﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工のビジネスへの貢献
• ＩＴソリューションの強みを活かした新事業での協業

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ＩＳﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ＩＳﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工

ハードウェアハードウェア ＩＴＩＴ

サービス化サービス化

新
結
合

システムインテグレーションシステムインテグレーション
インフラ構築提供（ﾈｯﾄﾜｰｸ／ｻｰﾊﾞ）インフラ構築提供（ﾈｯﾄﾜｰｸ／ｻｰﾊﾞ）
システム運用システム運用
ユーザーサポートユーザーサポート
アプリケーション開発／評価アプリケーション開発／評価
ＩＴサービス化企画ＩＴサービス化企画
サービス化企画サービス化企画

【【当社の強み当社の強み】】
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

⑥ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工との協業

両社の強みを活かしたデータセンター環境監視

データセンター

データセンター
利用者

＜計測機器＞

＜見える化システム＞

電力、電流、温度、湿度など電力、電流、温度、湿度など

【【２０１０年度上期２０１０年度上期】】
商談商談 １２件１２件
受注受注 ２件２件

事例事例
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

⑦インフラ最適化事業の強化

特に仮想化、プライベートクラウド関連において
取材・セミナー講演・記事掲載多数

日刊工業新聞日刊工業新聞
2010.06.282010.06.28

『現場力』が評価され、多方面から注目をあびる
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

⑦インフラ最適化事業の強化

ユーザ系ＩＴ企業３社による
「クラウド技術推進グループ」発足 〔10月5日〕

■大和総研グループ
新技術応用力、リサーチ力

■新日鉄ソリューションズ
技術検証力

■パナソニック電工IS
運用統括力
技術の適応、応用、組合せによる現場力

業界を超えた強みの結合によるシナジー効果をめざす

当社の「現場力」が高い評価を受けた結果を踏まえて
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大

⑦インフラ最適化事業の強化

・基幹システム向け
・企業向け
・プライベートクラウド

・エントリシステム向け
・パブリッククラウド

クラウドの現状 めざすクラウド 期待する効果

・標準化
・コストダウン
・負担軽減

現場でどう役に立つか？
という視点での技術検証

現場でどう役に立つか？
という視点での技術検証

中期経営計画「インフラ最適化事業」
さらなる質の向上と

次の展開に向けた布石

当社サービスの成長

ユーザー主導によるクラウドサービスのあるべき姿の探求

クラウド技術推進グループの発展は当社サービス成長の布石
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