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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社
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93.3%

前年同期比

486
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848

7,804

2011年3月期

第3Q

6.2%
11.1%
10.9%

－

対売上比

792営業利益

8,365売上高

808経常利益

469当期利益

2010年3月期

第3Q
単位：百万円

2011年3月期第3四半期 業績

連結

8,365 7,804

792 848

9.5%

売上高

営業利益

2010年3月期 第3Q

売上高

2011年3月期 第3Q

営業利益

10.9%

徹底した原価低減活動で増益
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

85.5%

87.5%

87.0%

91.7%

前年同期比

1,612
2,809
2,755

24,456

2011年3月期

第3Q累計

6.6%
11.5%
11.3%

－

対売上比

3,175営業利益

26,669売上高

3,209経常利益

1,885当期利益

2010年3月期

第3Q累計
単位：百万円

2011年3月期第3四半期 業績(累計)

連結

26,669
24,456

3,175 2,755

11.9%

売上高

営業利益

2010年3月期 第3Q累計

売上高

2011年3月期 第3Q累計

営業利益

11.3%
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

売上高・営業利益・営業利益率の推移

（営業利益：億円）（売上高：億円）

2010年3月期 2011年3月期2009年3月期2007年3月期 2008年3月期
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連結売上高 営業利益 営業利益率
第3Q累計 第3Q累計 第3Q累計

12.4%12.5% 12.5% 12.2%
(計画)

373
402

50.1
46.348.7

43.7

11.9％11.6% 11.6%
12.5%

390

44.0
(計画)

360
(計画)

366
11.3％

11.9%

サービス価格の下落とパナソニックグループ再編に伴う
受注案件の一部延期により減収

265 271 266 266
244

30.7 31.6 33.3 31.7
27.5
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

単位 ： 百万円

【 合 計 】
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第3Q

第2Q

粗利率

第1Q

(%)
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連結

7,961 8,226 8,277 8,727

9,944 10,891 10,150 9,577

8,606 8,033 8,270 8,364

13,713 11,914 10,621 9,980

7,733

40,225 39,066
37,319 36,650

19.719.7
19.419.419.319.318.818.8

8,918

不断の合理化活動の徹底により粗利益率の向上継続

36,000

19.919.9

7,804
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

連結
単位 ： 百万円

【 システムサービス 】 (%)

2008年3月期 2009年3月期 2010年3月期 2011年3月期2007年3月期
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第1Q

売上区分別 売上・粗利率の四半期毎実績推移

5,861 5,940 6,030 5,963

5,867 5,855 5,916 5,809

5,838 5,890 5,882 5,575

5,953 5,977 5,959 5,697

22,600

19.519.5

22.622.6
21.521.5

20.320.3 20.720.7

23,519 23,664 23,788 23,045

5,619

5,552

サービス提供価格の下落継続

5,415
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

単位 ： 百万円

【 システムソリューション 】 (%)
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売上区分別 売上・粗利率の四半期毎実績推移

752 947 1,039 1,398

1,998
2,747 2,550 2,325

1,459
888 1,191 1,386

3,617

3,765

2,798 1,846

23.123.1

18.018.0

15.415.4

20.220.2

18.418.4

7,827
8,349

7,580

6,957

連結

1,026

1,683

開発コストの徹底した効率化と原価管理により粗利向上

1,274

7,600
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

単位 ： 百万円

【 システム機器 ・ 通信機器 】 (%)
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連結

1,348 1,338 1,207 1,365

2,078 2,287
1,683 1,442

1,308 1,254

1,196 1,402

4,142

2,171

1,863
2,436
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18.218.2

9.49.4
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15.015.0
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1,086
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高付加価値商品の販売特化で高水準の粗利確保

1,115
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社
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相手先別売上構成の推移

連結

440202 390390 373373 366366 360360 244244

一般会社向けの販売強化でパナソニック電工グループ外
への売り上げウエート増加

277277 285285 278278

124 105 95

69.1% 73.0% 74.6%

30.9% 27.0% 25.4%

259259
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243243
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32.5% 68

175175
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266266
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

売上原価率の推移

連結

売
上
原
価
率

※05/03期は4ヶ月の変則期
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（億円）
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パナソニックグループの再編に伴い今年度受注予定の
システム案件は一部延期も一般向けの受注は順調に伸長
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

会社概要

会 社 名

会社設立

代 表 者

事業内容

資 本 金

従業員数

１９９９年２月２２日

代表取締役社長 前川 一博

１０．４億円 （2010年12月末現在）

６７３人 （2010年12月末現在 連結）

①情報システムに係わるインテグレーション業務全般

②コンピュータシステムの管理・運営

③コンピュータソフトウェアの設計・開発・販売・リース・賃貸

④情報ネットワークサービス及び情報通信機器関連の販売

パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

（略称） パナソニック電工ＩＳ

1
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

ビジネスモデル

※※構成比は構成比は20102010年年33月期月期

2
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

事業環境

■ ＩＴ市場の状況

製造業で前年比プラスとなるが、全体の回復は鈍い

ＩＴ投資抑制傾向は続く

2010年度ソフトウェア投資額の前年度比

日銀短観12月調査より

計画 12月時点
全産業 +3.4% +0.5%
製造 +8.2% +5.1%
非製造 +1.5% -1.3%

IDCジャパン2011年国内ＩＴ市場の主要10大項目より

2010年以降、緩やかな拡大基調にあるが、2011年は一時的に減速

特に当社が注目する項目

・スマートフォン、クライアント仮想化の普及がクライアント環境に地殻変動を起こす

・クラウドの発展がICTベンダーに更なる試練を与える

4
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

重点実施事項

重点顧客の深耕重点顧客の深耕

１１ 外販の拡大外販の拡大

経営体質強化経営体質強化

２２

３３

新中期経営計画（2010～2012）の達成に向けて

海外展開に向けた基盤整備

ターゲット企業へのアプローチ強化 新事業・重点事業の選択と集中

技術系ＩＴ分野の深耕IT構造改革加速化に向けた取り組み

構造改革

合理化の徹底

人財育成

品質マインドの醸成

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸｸﾞﾙｰﾌﾟ事業再編ﾊﾟﾅｿﾆｯｸｸﾞﾙｰﾌﾟ事業再編４４

新たなテーマ

ネットワーク・ＩＴ基盤整備への参画

6
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大 ５つの重点テーマ

新事業・重点事業の選択と集中

5億円

10億円

10億円

5億円

20億円

2012年度

目標

データセンター向け環境監視

大手通信企業・大手Ｓｉｅｒ等で受注

ERP案件受注・導入

大手製造業などに受注・導入

アウトソーシング順調に受注

クラウド技術推進グループを発足

新ｲﾝﾌﾗｺﾝｾﾌﾟﾄ「Ｎｅｘｔｒｕｃｔｕｒｅ」発表

ＰＡＮビジネスの強化

進捗、トピックス

パナソニック電工との協業5

基幹業務ＳＩ事業4

設計プロセス改革事業3

ＩＴ運用ｻｰﾋﾞｽ事業2

インフラ最適化事業1

テーマ

7
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

パナソニック電工との協業

『ビルまるごと』ビジネスへＩＴで貢献

ＩＴソリューションの強みを活かした新事業の創出

新
結
合

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工 ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ＩＳ

サービス化

ＩＴ

パナソニック電工ＩＳが
提供できるメニュー

システムインテグレーション
インフラ構築提供

（ﾈｯﾄﾜｰｸ/サーバー）

システム運用・継続保守
ユーザーサポート
アプリケーション開発/評価
ＩＴサービス企画

ハードウェア

「新結合」によるﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工事業への貢献

環境監視環境監視

集客運営管理集客運営管理

勤怠管理勤怠管理

設備監視設備監視

具体例具体例 ・・・大手データセンター向け・・・大手データセンター向け

・・・各種集客施設向け・・・各種集客施設向け

・・・ビル入退室と勤怠管理の連携・・・ビル入退室と勤怠管理の連携

・・・設備のリモート監視・・・設備のリモート監視

今年度今年度
受注･提案活動推進受注･提案活動推進

約３０案件約３０案件

8
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

パナソニック電工との協業

環境監視ソリューション
データセンター向け環境監視ソフトウェア「eneview」を発売〔2010/12〕

【取組み事例①】

調べる
回路単位・グループ
単位で表示される
データを基に、使用
状況を分析。

【電力量の
グループ比較】

【レポート出力】

現在の電力や
温度状況をそ
の場で確認。

【マッピング機能】 【計測値の表示＆異常時の警告】

【異常時のＥ-ｍａｉｌ
アラーム通報機能】

見る

集める
電圧、電流、電
力、力率、温度、
湿度などのデー
タを計測機器で
測定しサーバに
集約。

【システム構成（例）】
（環境監視ソフトウェア）

本体コントローラＭ

パナソニック電工の計測器と情報の一元管理･見える化ソフトの結合パナソニック電工の計測器と情報の一元管理･見える化ソフトの結合

データセンターデータセンター
電力量監視など電力量監視など

エネビュー

【【導入・受注導入・受注 ２案件２案件】】

9
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

パナソニック電工との協業

テーマパーク、美術館、水族館などのチケット発券システム

チケット発券システム

集客施設への集客施設への『『まるごとまるごと』』提案の中に提案の中に
チケット発券・入場者管理などのシステムもチケット発券・入場者管理などのシステムも

•• 室内照明室内照明
•• ＬＥＤ照明ＬＥＤ照明
•• 案内表示板案内表示板
•• 監視カメラ監視カメラ
•• 入場ゲート入場ゲート
•• ･･････
•• ･･････
•• チケット発券システムチケット発券システム
•• 業務支援システム業務支援システム
•• ｻｰﾊﾞｰ、ﾈｯﾄﾜｰｸ運用・保守ｻｰﾊﾞｰ、ﾈｯﾄﾜｰｸ運用・保守

○○美術館○○美術館 様様 【【提案書提案書】】

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸﾊﾟﾅｿﾆｯｸ
電工電工

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸﾊﾟﾅｿﾆｯｸ
電工ＩＳ電工ＩＳ

【【導入・受注導入・受注 ５案件５案件】】

【取組み事例②】

10
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大 重点テーマ

5億円

20億円

2012年度

目標

・クラウドコンピューティングによる

高品質な仮想化インフラ基盤の提供

・クラウド技術推進グループ活動の推進
・PAN Manager Software for 富士通で

PANソリューションビジネス拡大

・次世代情報システム基盤ソリューション

「Nextructure」の提供

具体的な取組み

ＩＴ運用ｻｰﾋﾞｽ事業2

インフラ最適化事業1

テーマ

中期経営計画の遂行中期経営計画の遂行

大阪中央データセンター受注拡大

提携データセンターで顧客獲得

11



©2011 Panasonic Electric Works Information Systems Co. ltd.

23

パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

ＩＴ運用サービス事業の拡大

所在地 大阪市内
床面積 約1,000㎡

データセンターの稼働率アップ

ラック価格ランキング ３位 （1/4ﾗｯｸ）
出典：「データセンター完全ガイド2011年冬号」株式会社インプレスビジネスメディア

アウトソーシング事業の積極展開

大型案件の受注で大型案件の受注で
稼働率稼働率 ５０５０%%超予定超予定（今年度末）

首都圏のデータセンターと提携

マルチベンダー環境での豊富な運用実績･ノウハウ

環境配慮・都市型データセンター

導入しやすい価格

首都圏顧客の獲得

※※顧客ニーズに対応したサービスの提供顧客ニーズに対応したサービスの提供

12
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

外販拡大 重点テーマ

5億円

20億円

2012年度

目標

・クラウドコンピューティングによる

高品質な仮想化インフラ基盤の提供

・クラウド技術推進グループ活動の推進
・PAN Manager Software for 富士通で

PANソリューションビジネス拡大

・次世代情報システム基盤ソリューション

「Nextructure」の提供

具体的な取組み

ＩＴ運用ｻｰﾋﾞｽ事業2

インフラ最適化事業1

テーマ

中期経営計画の遂行中期経営計画の遂行

大阪中央データセンター受注拡大

提携データセンターで顧客獲得

13
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

特に仮想化、プライベートクラウド関連において
取材・セミナー講演・記事掲載多数

『現場力』が評価され、多方面から注目をあびる

インフラ最適化事業の強化 14
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

インフラ最適化事業の強化

20102010年度第年度第33ＱＱ インフラビジネスの積極展開に向けた仕掛けインフラビジネスの積極展開に向けた仕掛け

１０月

３社「クラウド技術推進グループ」
を発足

第１弾

新インフラコンセプト
「Ｎｅｘｔｒｕｃｔｕｒｅ」を発表

１１月第２弾

イージェネラ社とサーバー管理ソフト
「PAN Manager for 富士通」

国内総代理店契約を締結

１２月第３弾

15
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

ユーザ系ＩＴ企業３社による「クラウド技術推進グループ」発足

■大和総研グループ
新技術応用力、リサーチ力

■新日鉄ソリューションズ
技術検証力

■パナソニック電工IS
運用統括力

技術の適応、応用、組合せによる現場力

業界を超えた強みの結合によるシナジー効果をめざす

インフラ最適化事業の強化

・基幹システム向け
・企業向け
・プライベートクラウド

・エントリシステム向け
・パブリッククラウド

クラウドの現状 めざすクラウド 期待する効果

・標準化
・コストダウン
・負担軽減

ユーザー主導によるクラウドサービスのあるべき姿の探求

現場でどう役に立つか？
という視点での技術検証

第１弾 〔10月5日リリース〕

16
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

次世代情報システム基盤ソリューション「Ｎｅｘｔｒｕｃｔｕｒｅ」発表

ビジネスユースに最適なクラウドコンピューティングをご提案

インフラ最適化事業の強化

自らユーザーとして、さまざまな課題を乗り越える自らユーザーとして、さまざまな課題を乗り越える

過程で磨き上げてきた経験と実証から生まれた、過程で磨き上げてきた経験と実証から生まれた、

リアリティのあるＩＴインフラ基盤構造改革リアリティのあるＩＴインフラ基盤構造改革

プロセス、選び抜いた製品、その製品をプロセス、選び抜いた製品、その製品を

使いこなす技術を融合した使いこなす技術を融合した

ソリューション。ソリューション。

ネクストラクチャー

第２弾 〔11月15日リリース〕

17
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

「PAN Manager® Software for 富士通」の国内総代理店に

Egenera
適用範囲

PAN活用選択肢の拡大

ｴﾝﾄﾘｻｰﾊﾞ

台
数

システム規模ﾐｯﾄﾞﾚﾝｼﾞｻｰﾊﾞ ﾊｲｴﾝﾄﾞｻｰﾊﾞ ｸﾗｽﾀｼｽﾃﾑ

PAN  Manager
for 富士通
適用範囲

インフラ最適化事業の強化

「 」
の中核ビジネスとしての位置づけ 【【発表以来発表以来 ３件受注３件受注】】

第３弾 〔12月2日リリース〕

18
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

PAN Managerソリューションの成長と当社の取組み

2000 2004 2008 2009 2010 2011

2008年
1月

2008年
7月

2010年
1月

2010年
12月

2010年
10月

2000年

2004年

2009年
4月

DELL PANｼｽﾃﾑをｱｼﾞｱ太平洋第一号で採用
BladeFrameと合わせ本格的なｻｰﾊﾞ統合を開始
現在4ｼｬｰｼを運用

BladeFrameを使用したクラウドサービスを開始

新ｲﾝﾌﾗｺﾝｾﾌﾟﾄ

「Nextructure」を発表

PAN Manager Software for
富士通の国内総代理店に

BladeFrameの販売を開始
証券,ﾈｯﾄﾋﾞｼﾞﾈｽ,製造業への導入を手掛ける

“vmBuilder”を国内第一号で採用

400仮想OSを運用

ｻｰﾊﾞ基盤としてBladeFrameを初めて採用
基幹ｼｽﾃﾑへの展開を図る後継機種を含め現在15ｼｬｰｼを運用

Eg
en

era
社設立

日本
法人設

立

Blad
eF

ram
eを

国内
販売開

始

ｻｰﾊﾞOS仮想化
にXen

をﾍﾞｰｽとした

"vm
Build

er"
を発表

DEL
Lと

の

ﾊﾟｰﾄﾅ
ｰｼｯﾌﾟを発表

PAN Manager Software for 
富士通を発表

インフラ最適化事業の強化

2010年
11月

「クラウド技術推進グループ」発足

当社の取組み当社の取組み

EgeneraEgeneraの取組みの取組み

19
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

クラウド型データ連携サービス

「BizFit Connects」を提供開始 〔2011年1月リリース〕

各企業が自社によるシステム開発各企業が自社によるシステム開発

データ連携ミドルフェアデータ連携ミドルフェア++アダプタアダプタ

データ連携機能をクラウド化データ連携機能をクラウド化

コスト削減、運用負担軽減コスト削減、運用負担軽減

「BizFit Connects」導入

従来

ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ電工ISIS

インフラ最適化事業の強化 （関連ビジネス）

ビズフィット コネクツ

20
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パナソニック電工インフォメーションシステムズ株式会社

スマートフォン、タブレット端末のビジネスユース検証中

【目的】
・タブレット端末の仮想デスクトップ・モバイル
・インフォテリア「Handbook」 の活用
・ペーパーレス（ECO）への挑戦

【活用状況】
・社内幹部会議
・災害対策用
・モバイルPC代用

社内での活用シーン社内での活用シーン

インフラ最適化事業の強化 （関連ビジネス） 21
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